בני הכסטר

רח' הגליל 14 ב' בית שמש

טל: 02-9993029

סלולרי : 054-8040040  

benny@powerleads.org

נתונים אישיים:

	גיל :
	32
	שפות :
	עברית ואנגלית  (רמת שפת אם)

	מצב אישי :
	נשוי +  2
	אזרחות :
	ישראל + ארה"ב

	שירות צבאי
	אמ"ן 1990-1994
	
	


ניסיון תעסוקתי:

	2003-2004
מנהל מכירות

לדרלוקס בע"מ
ירושלים
	· הקמתי מערך שיווק ומכירות לשווקי הארץ וחו"ל.
· ניהלתי צוות אנשי מכירות .
· הטמעתי  נהלי עבודה חדשים בחברה.
· הובלתי  מו"מ מורכבים וממושכים  בדרגים הבכירים ביותר של חברות הפצה בארץ באירופה ובארה"ב.
· הקמתי , וניהלתי אתר את אתר האינטרנט של החברה.
· יזמתי והובלתי  תערוכות בחו"ל.

	
	

	2000-2002
מנהל פיתוח עסקי לתחום הסלולר באירופה,

אופטיקל אקסס, ירושלים
1999-2000
מנהל מכירות באירופה,

אופטיקל אקסס ,

ירושלים.
	· יצרתי וניהלתי קשרים עם רוב המפעילים הסלולריים באירופה.
· יצרתי הכנסות במליוני $  משוק מפעילות הסלולר באירופה.
· ביצעתי חדירה לשוק הסלולר , אשר עד אז לא נחשף כלל לחברה ולטכנולוגיה שלה .
· הובלתי  מו"מ מורכבים וממושכים  בדרגים הבכירים ביותר של חברות סלולר.

· יזמתי והובלתי  שיתופי פעולה עסקיים רבים עם מפעילים סלולריים באירופה..

· הצגתי מצגות שיווקיות מקצועיות לצוותים טכנולוגיים של חברות סלולר.
· תמכתי בכל הגורמים בחברה בקביעת ספציפיקציות למוצרים , והכנת חומר שיווקי לתחום הסלולר.

	
	· הקמתי וניהלתי ערוצי הפצה אירופאיים למוצרי החברה.
· הובלתי מו"מ בדרגים גבוהים.
· יזמתי ופיתחתי הזדמנויות עסקיות  ו"לידים" .
· הצגתי באופן שוטף מצגות מקצועיות ברחבי אירופה.
· עניתי למכרזים בינלאומיים.
· השתתפתי בכנסים ובתערוכות מקצועיים ברחבי העולם.

	
	

	מנהל מכירות אזורי ,

טי.אן.אן נטוורקס , 
פתח תקוה .

1998-1999
	· ניהלתי את מכירות החברה באיזור ירושלים והדרום.

· עניתי למכרזים של משרדי הממשלה בתחום.

· ניהלתי מו"מ בדרגים בכירים.

· הצגתי את החברה והמוצרים בתערוכות מקצועיות.


השכלה :
	תואר שני 

1997-1999
	תואר שני במנהל עסקים (MBA ) , אונ' בר אילן , רמת גן. 

	
	

	השכלה אקדמית 

1994-1998
	תואר ראשון (B.Sc)  בכימיה , אונ' בר אילן , רמת גן.

	
	

	לימודים תורניים

1989-1994
	ישיבת הסדר "הר עציון", אלון שבות.

	
	

	לימודים תיכוניים

1983-1989
	בגרות ,ישיבה תיכונית  "חורב" , ירושלים.

	
	

	קורסים 
	"תקשורת נתונים" מכללת היי-טק , הרצליה פיתוח


ערך מוסף:

מוטיבציה אישית גבוהה, כישורי מנהיגות , אמביציה, ממוקד מטרה , יכולת למידה מהירה ואיכותית,  כישורים אנליטיים חדים , שחקן צוות מעולה , כריזמטי ובעל כושר שכנוע יוצא דופן. 

