בני הכסטר

רח' הגליל 14 ב' בית שמש

טל: 02-9993029

סלולרי : 052-4788522  

benny@powerleads.org

לכבוד
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באמצעות פקס : 02-6222315
הנדון : מועמדות למשרת סמנכ"ל שיווק בינ"ל

ג.א.נ.


בהמשך למודעתכם מיום ו' , הריני מציע את מועמדותי לתפקיד סמנכ"ל שיווק בינ"ל.

רצ"ב דף קו"ח עדכני בעברית ובאנגלית..


ניתן ליצור עימי קשר בכל עת  ב 052-4788522










בכבוד רב,









בני הכסטר

נתונים אישיים:

	גיל :
	32
	שפות :
	עברית ואנגלית  (רמת שפת אם)

	מצב אישי :
	נשוי +  2
	אזרחות :
	ישראל + ארה"ב

	שירות צבאי
	אמ"ן 1990-1994
	
	


ניסיון תעסוקתי:

	2002-2003

סמנכ"ל מכירות

לדרלוקס בע"מ
ירושלים
	· הקמתי מערך שיווק ומכירות לשווקי הארץ וחו"ל.
· ניהלתי צוות אנשי מכירות .
· הטמעתי  נהלי עבודה חדשים בחברה.
· הובלתי  מו"מ מורכבים וממושכים  בדרגים הבכירים ביותר של חברות הפצה בארץ באירופה ובארה"ב.
· הקמתי , וניהלתי אתר את אתר האינטרנט של החברה.
· יזמתי והובלתי  תערוכות בחו"ל.

	
	

	2001-2002
מנהל פיתוח עסקי לתחום הסלולר באירופה,

אופטיקל אקסס, ירושלים
1999-2001
מנהל מכירות באירופה,

אופטיקל אקסס ,

ירושלים.
	· יצרתי וניהלתי קשרים עם רוב המפעילים הסלולריים באירופה.
· יצרתי הכנסות לחברה משוק מטרה חדש לחלוטין.
· ביצעתי חדירה לשוק הסלולר , אשר עד אז לא נחשף כלל לחברה ולטכנולוגיה שלה .
· הובלתי  מו"מ מורכבים וממושכים  בדרגים הבכירים ביותר של חברות סלולר.

· יזמתי והובלתי  שיתופי פעולה עסקיים רבים עם מפעילים סלולריים באירופה..

· הצגתי מצגות שיווקיות מקצועיות לצוותים טכנולוגיים של חברות סלולר.
· תמכתי בכל הגורמים בחברה בקביעת ספציפיקציות למוצרים , והכנת חומר שיווקי לתחום הסלולר.

	
	· הקמתי וניהלתי ערוצי הפצה אירופאיים למוצרי החברה.
· הובלתי מו"מ בדרגים גבוהים.
· יזמתי ופיתחתי הזדמנויות עסקיות  ו"לידים" .
· הצגתי באופן שוטף מצגות מקצועיות ברחבי אירופה.
· עניתי למכרזים בינלאומיים.
· השתתפתי בכנסים ובתערוכות מקצועיים ברחבי העולם.

	
	

	מנהל מכירות אזורי ,

טי.אן.אן נטוורקס , 
פתח תקוה .

1998-1999
	· ניהלתי את מכירות החברה באיזור ירושלים והדרום.

· עניתי למכרזים של משרדי הממשלה בתחום.

· ניהלתי מו"מ בדרגים בכירים.

· הצגתי את החברה והמוצרים בתערוכות מקצועיות.


השכלה :
	תואר שני 

1997-1999
	תואר שני במנהל עסקים (MBA ) , אונ' בר אילן , רמת גן. 

	
	

	השכלה אקדמית 

1994-1998
	תואר ראשון (B.Sc)  בכימיה , אונ' בר אילן , רמת גן.

	
	

	לימודים תורניים

1989-1994
	ישיבת הסדר "הר עציון", אלון שבות.

	
	

	לימודים תיכוניים

1983-1989
	בגרות ,ישיבה תיכונית  "חורב" , ירושלים.

	
	

	קורסים 
	"תקשורת נתונים" מכללת היי-טק , הרצליה פיתוח


ערך מוסף:

מוטיבציה אישית גבוהה, כישורי מנהיגות , אמביציה, ממוקד מטרה , יכולת למידה מהירה ואיכותית,  כישורים אנליטיים חדים , שחקן צוות מעולה , כריזמטי ובעל כושר שכנוע יוצא דופן.







C.V

PERSONAL DATA

	Age:
	32
	Family status:
	Married +2

	Citizenship:
	USA / Israel
	Languages:
	English / Hebrew 

	Military Service:
	1990-1994


WORK EXPERIENCE

	2002-2003

VP Sales & Marketing

LeatherLux LTD
Jerusalem.
	· Created and managed sales activities , both local and overseas.

· Led a team of sales representatives.

· Led high-level negotiations with large customers and distributors.

· Initiated and attended International exhibitions & conferences.  
· Initiated and managed the company's Internet website and sales.

	
	

	2001-2002
Business Development Manager (European Cellular Market)

OpticalAccess Inc.,
 Jerusalem

1999-2001

Regional Sales Director (European Territories)

OpticalAccess Inc., 
Jerusalem
	· Created and managed relationships with nearly ALL European cellular operators.

· Generated revenue and activity from a market, brand new to the company.
· Penetrated a target market, previously unaware of OpticalAccess, or its technology

· Initiated co operations with European cellular operators.

· Held professional presentations abroad to technical teams.

· Led high-level negotiations with largest communication companies in  Europe.

	
	

	
	 Created and supported distribution channels in European territories.

 Managed relationships with strategic customers within the cellular industry. 

 Led high-level negotiations.

 Developed business opportunities and business leads.

 Held professional presentations regularly.

 Replied to international RFPs/RFQs. 

 Attended International exhibitions & conferences.  

	
	

	1998-1999

Regional Sales Manager , 
TNN Networks , Petach-Tikva.
	 Generated IT hardware sales to enterprise & governmental institutions.  

 Negotiated contracts.

 Replied to RFPs/RFQs 


EDUCATIONAL QUALIFICATIONS

	Graduate School

1997-1999
	· MBA , Graduate Business School , Bar Ilan University, Ramat Gan

	
	

	Academic Education:

1994 - 1997
	· Bachelor of Science, Major : Chemistry, Bar Ilan University, Ramat Gan.


	
	

	Matriculation:

1983 - 1989
	· Horev High School , Jerusalem

	
	

	Yeshiva Studies:

1990 - 1994
	· Har Etzion Hesder , Alon Shvut.


SKILLS
High personal motivation; leadership skills, independence, ambition, target orientation , excellent learning skills, keen analytical skills and conceptual understanding; strong team player; strategic thinker; fully computer literate, charismatic , & persuasive. 
